
Trött på att ägna tid åt att söka efter data i olika källsystem? 
Med vår flexibla lösning får ni all er data från samtliga av era 
nuvarande system samlade på en enda plattform. Ni slipper 
tidskrävande datasökning, rapporteringsprocessen förenklas 
och felaktigheter minimeras. 

Att ha tillgång till aktuella försäljnings- och ordersiffror är viktigt för att 
kunna ta fram korrekta dags-, vecko- och månadsrapporter samt hantera 
processer inom exempelvis logistik, inköp och organisation. Men utan ett 
effektivt uppföljningssystem krävs ett omfattande manuellt arbete för att 
samla in, kvalitetssäkra och sammanställa siffror från olika källsystem. 
Med vår lösning för automatiserad hantering av försäljnings- och orderda-
ta hjälper vi er att förändra detta.

Alltid kvalitetssäkrade siffror
Till vår plattform importeras er försäljnings- och orderdata från ERP-sys-
tem och olika källsystem som exempelvis CRM. I samband med insam-
lingen valideras all data för att säkerställa kvalitet och fånga upp even-
tuella problem i god tid. Insamlad data struktureras efter de parametrar 
som passar era behov och lagras efter uppsatta modeller och mått. 
Ändras dessa mått slår det igenom på alla ställen där de använts. Ni får 
en mycket lättarbetad rapporteringsprocess samtidigt som ni minimerar 
risken för felaktigheter.  
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Boka möte!
Välkommen att boka ett snabbt möte där vi berättar mer om 
hur vår lösning kan hjälpa just er. Självklart kostnadsfritt!! 
info@infoweaver.se   ·  08-410 361 00

Behov – optimerad försäljnings– och orderuppföljning
Svenskägda Arecokoncernen utvecklar, tillverkar och marknadsför pro-
dukter och tjänster till byggbranschen på en global marknad. Koncernen 
inkluderar fem olika affärsområden och har kunder i 25 länder. Areco hade 
behov av att bli av med tidskrävande manuella sammanställningar av 
försäljnings- och orderuppföljning samt höja kvaliteten i uppföljningen.

Lösning – automatiserad import av data
I ett tidigare skede implementerade vi en lösning för finansiell uppföljning 
innefattande konsolidering och budget/prognos hos Areco. I detta upp-
drag hjälpte vi Areco att knyta ihop sin försäljningsbudgetering med den 
finansiella budgeteringen. Genom vår lösning importeras försäljningsdata 
och ordrar automatiskt från ERP-systemet och presenteras enkelt och 
översiktligt i visualiseringsverktyget MS Power BI. Lösningen presenterar 
försäljning och ordrar ned på dagnivå och möjliggör en effektiv budge-
tering av försäljningen per bolag, säljare, kund och artikeltyp. I lösningen 
finns även kuber för fria analyser.

Resultat – stora tids- och resursbesparingar
Genom vår lösning har Areco enkel tillgång till aktuell data inför försälj-
nings– och orderuppföljning. Den tidskrävande manuella sammanställ-
ningen av budget- och uppföljningsrapporter har försvunnit och all data är 
kvalitetssäkrad. Projektet har inneburit stora tids- och resursbesparingar 
för såväl ekonomiavdelningen som 
IT-avdelningen och verksamheten 
i stort. ”Med Infoweavers systemstöd har 

vi tagit oss till helt nya nivåer för 
vår uppföljning. ”In real time” får 
vår koncern- samt bolags-vd upp-
daterade siffror i sin telefon.”  
Roger Silwer, IT-chef, Areco


